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RESUMEN

En el presente trabajo se estima para el periodo 1991-2010 /a tasa general de ganancia
de la economia argentina. Para ello se utilizaron series a precios corrientes, que a diferencia de
/as estimaciones existentes calculadas a precios constantes, permiten contemplar la incidencia
de los cambios en los precios relativos sobre la tasa de ganancia.

Los resultados obtenidos confirman diferencias significativas con otras estimaciones que
han sido calculadas sobre series a precios constantes. Estas diferencias no son solo de nivel.
Tambiéen se refieren a diferencias en la direccion de cambio, justamente en periodos con fuer-
tes inestabilidades y abruptos movimientos en el tipo de cambio real.

La importancia de las estimaciones se debe a que la evolucion de la tasa general de ga-
nancia permite vislumbrar lo que subyace detrds de la dinamica de acumulacion, tanto en e/
periodo de la Convertibilidad (1991-2001), como en €l de la Post-Convertibilidad (2002/3-2010),
al iempo que el analisis de los determinantes estructurales de la misma permite comprender y
explicar las formas especificas de acumulacion que se presentaron en el periodo bajo estudio.
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I- Introduccion

En el presente trabajo se estima para el periodo 1991-2010 la tasa general de ganancia
(TGG) sobre el stock de capital total de la economia argentina. Dichas estimaciones se realiza-
ran sobre la base de series valuadas a precios corrientes, y no como usualmente se estiman a
precios constantes, debido a que mediante las series a precios corrientes es posible arribar con

mayor precision a lo acontecido efectivamente sobre la tasa de ganancia®.

Hasta el presente, salvo en Lanza M y Aristimuiio F (2012), no se conocen estimaciones
de la TGG que se hayan realizado sobre la base de series a precios corrientes®. De hecho, apar-
te de la anteriormente mencionada, hay muy pocas estimaciones de la TGG para la economia
argentina en el periodo reciente. Los aportes de Michelena Gabriel/ (2009) y Manzanelli Pablo
(2010 y 2012) son de indudable valor y subsanan la inexistencia de dichas estimaciones. Pero
estas estimaciones fueron realizadas utilizando series a valores monetarios constantes y por ello

no han contemplado los efectos que producen los cambios en los precios relativos®.

Por otro lado, la importancia de la estimacion de la TGG se debe a que la evolucion de la
misma permite vislumbrar lo que subyace detras de la dindmica de acumulacion, tanto en el
periodo de la Convertibilidad (1991-2001), como en el de la Post-Convertibilidad (2002/3-2010),
al tiempo que el analisis de los determinantes estructurales que la conforman permite com-
prender y explicar las formas especificas de acumulacion que se presentaron en el periodo bajo

estudio.

2 Lanza M y Aristimufio F. (2012)

3 En este trabajo se propone continuar el trabajo presentado en las V JEC en coautoria con Francisco Aristimufio, tanto
ampliando el periodo de estimacién de la tasa general de ganancia (TGG) en Argentina, como también, en un intento
de trascender la discusion metodoldgica del trabajo anterior, se volcara una mayor atencion hacia el analisis y las

explicaciones de los movimientos de la TGG en cada periodo.

4 En Lanza M y Aristimufio F. (2012) se han expuesto y discutido las falencias de ello. En el presente trabajo se abordara

dicha discusion cuando se tome el tema de la crisis de la Convertibilidad y la posterior la devaluacion de la moneda.
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II- Metodologia para estimar la Tasa de Ganancia®

El cdlculo de la tasa de ganancia, utilizando las herramientas analiticas del andlisis mar-
xista no es tarea sencilla esencialmente por dos motivos. El primero se debe a que este analisis
se basa en el uso de categorias de valor, las cuales no son observables y por ende mucho me-
nos medibles por el sistema de cuentas nacionales. En segundo lugar, aun haciendo caso omiso
de esta dificultad, y tomando las categorias mercantiles en reemplazo de los valores, el Sistema
de Cuentas Nacionales no brinda la informacién necesaria para completar dicha aproximacion.
Estos inconvenientes ya fueron resaltados tanto a nivel nacional como Internacional (Manzane-
lli, 2010 y 2012; Michelena, 2009; Shaikh, 1983; Duménill y Lévy, 2002). Por tal, es necesario
recurrir a una serie de transformaciones que nos llevan a una tasa general de ganancia medida
sobre el stock de capital fijo.

En el analisis marxista, la tasa de ganancia de una economia esta definida como:
TGG = P/(C+V) (1)

Donde:
TGG = tasa general de ganancia
P = plusvalia
C = capital constante

V= capital variable

El principal inconveniente para calcular dicha tasa de ganancia se produce al realizar el
traspaso de valores a variables monetarias. Es sabido que para el conjunto de la economia, el
total de los beneficios (e impuestos) guarda una relacion directa con el total de plusvalia, con lo
cual, podemos sustituir estos conceptos en el calculo de la tasa de ganancia, que ahora llama-

remos tasa general de ganancia a partir de valores monetarios (TGG,).

El capital constante implica la totalidad de los medios de produccion (capital fijo) y los in-
sumos y materias primas (capital circulante), pero no se dispone de datos sobre el capital circu-
lante. Por otro lado, el capital variable, entendido como un adelanto del capital total que se
debe poner a disposicion del trabajador, no es exactamente la totalidad de salarios pagados, ya
gue hay que tener en cuenta la cantidad de veces que rota el salario dentro del periodo de
circulacion. Por carencia de datos disponibles respecto a la velocidad de circulacion del capital,

no es posible estimar, en términos monetarios, el concepto de capital variable (V).

> Ihid.



Asi, estas insuficiencias nos conducen a calcular la tasa de ganancia sobre el stock de ca-
pital fijo, alejandonos de la tasa de ganancia tal como es definida en el analisis marxista, que

en términos de valor seria la siguiente:
TG = P/CF

Que haciendo su correspondencia con las categorias monetarias, estaria representada

por:
TGGm = B/K

Donde:
B = Beneficios Netos Anuales (incluidos los impuestos)

K = Valor monetario del Stock de Capital.

Diversos autores han estimado esta tasa de ganancia medida en términos de valores mo-
netarios. En el presente trabajo se ha utilizado la metodologia presentada por Manzanelli Pablo
(2010). Sobre esta base, la tasa general de ganancia sobre el stock de capital fijo, puede ex-

presarsela mediante la siguiente expresion:
TGGm = B/K = (YN/K)* (B/YN) (1)

Donde:

(YN/K) = relacion producto neto-capital

( B/YN) = participacion de los beneficios netos en el producto neto (o cuota de
ganancia)

Por la expresion (1') se ve que la tasa de ganancia sobre el valor monetario del stock de
capital, puede expresarse como el producto de la relacion producto neto-capital y la participa-

cion de las ganancias en el producto neto o cuota de ganancia.

Ahora bien, si partimos del concepto del PIB, calculado a precios de mercado, podemos

decir que:
PIB,, =B+ W + A (2)
PNy =B+ W = YN, 3)

Donde:

B = Beneficios Netos Anuales antes del pago de impuestos

W = Masa Salarial Anual
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A = Amortizaciones

YN,m = Ingreso Neto a precios de mercado

Si a la relacion (3) se la divide en ambos miembros por YNy, se llega a
1= (B/YN) + (W/YN) (4)
Despejando el primer término del segundo miembro de (4), se llega a:
B/YN =1— (W/YN) (5)

La expresion (5), segundo término de la relacion (1), denominada cuota de ganancia, se-
fiala la participacion de las ganancias sobre el total de riqueza generada en la economia
(Dumeénil y Levy, 2007, pp. 45). Dicha participacion es la complementaria de la participacion
que tiene la retribucion al trabajo (W/YN).

En esta primer aproximacion y como ya fue enunciado, se buscé medir la tasa de ganan-
cia neta (antes del pago de impuestos) sobre el valor monetario del stock de capital total de la
economia. La ganancia neta (antes del pago de impuestos) surge de la diferencia entre el valor
agregado neto (descontada la amortizacion) y lo remunerado al trabajo (ecuacion 3), de mane-
ra que en esta tasa de ganancia se incluye tanto las ganancias netas efectivas del capitalista (lo
que retiene) como también lo que luego le serd extraido por el Estado por el pago de impues-
tos. Sin embargo, al igual que Michelena, se considera que dicha tasa "es muy util para realizar
un andalisis estructural de la economia, ya que las variaciones en la tasa de rentabilidad estaran
influidas principalmente por los cambios en la distribucion del ingreso y en las variables técnicas

que afectan a la produccion”(Michelena, 2009, pp.90).
Por otro lado, como:

W=w*lL (6)
Donde:

w = costo salarial anual por ocupado

L = cantidad de ocupados

Sustituyendo (6) en (5), se obtiene:
B/YN =[1— (w*L)/YN)] )

Re-ordenando la expresion anterior, se llega a:



B/YN =[1—w/(YN/L)] 7

Por Ultimo, sustituyendo (7') en (1), se llega a:

TGGm = B/K = (YN/K) * [1— ((w % L)/YN)] (8)

Asi, por la relacion (8), puede verse que la tasa general de ganancia sobre el stock del
capital fijo (TGG,,), depende de: la relacién producto neto-capital (YN/K), el costo salarial anual
(w) vy la productividad laboral (YN/L). La relacion de la TGG,, es positiva con respecto al produc-
to neto-capital (YN/K) y la productividad laboral (YN/L), mientras que posee una relacion inver-

sa con el costo salarial (w).

Habiendo presentado en forma sintética la forma de calculo de la TGG,, sobre el stock de
capital fijo, se resalta que se utilizaran las series valuadas a precios corrientes en conformidad

con los argumentos esgrimidos en Lanza M. y Aristimufio F. (2012).

III- Estimacion de la Tasa General de Ganancia

Conforme lo planteado, se estimd la tasa general de ganancia (TGG,,) en Argentina para
el periodo 1991-2010. Sobre esa base, dado que lo relevante no es el nivel en si, sino la
evolucion de la misma, se elaboré un indice con base 1991=100, el cual se expone en el

siguiente grafico (Grafico 1).

En cuanto a la evolucion de la TGG,, es posible observar que el periodo analizado puede
subdividirse en dos subperiodos diferenciados, el de Convertibilidad (1991-2001) y el de Post-
Convertibilidad (2002/3-2010).
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Fuente: Elaboracién propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafia y Kennedy D.
(2008) actualizado al 2010.
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Es evidente que entre estos dos subperiodos, en tanto que estan enmarcados dentro de
la l6gica de la acumulacion del capital, tendran similitudes en sus determinaciones generales y
abstractas. Ahora bien, dentro de estas determinaciones generales del modo de produccion,
cada periodo puede presentar trayectorias y dinamicas diferentes, todo ello en funcién de

procesos historicos especificos en el que cada sistema se desarrolla.

En el presente trabajo se procurara analizar la dinamica de acumulacion y las tensiones
que se producen en cada periodo, a través del estudio del comportamiento de la tasa general

de ganancia (TGGp,).

III. 1 - Convertibilidad (1991-2001)

La economia argentina hacia fines de los 80’ padecia innumerables problemas y des-
equilibrios. El escenario politico y econdmico antes de iniciarse el periodo de la Convertibilidad
puede calificarse de cadtico. Especificamente, hacia el afo 1989 comienzan a profundizarse
fuertes desequilibrios. Se present6 una situacion fiscal muy debilitada, una inflacion cronica, dos
brotes hiperinflacionarios, unos niveles minimos de reservas y un creciente endeudamiento

publico a unos plazos y tasas que hacian insostenible tal situacion.

Este hecho se conjugd con un escenario poco alentador para los intereses del capital
ante la llegada préxima de un gobierno peronista, donde Carlos Sadl Menem habia llegado a la
presidencia sobre la base de un discurso en donde el denominado sa/ariazo (aumento generali-

zado de los salarios) habia sido una pieza fundamental.

Ello desatd una huida generalizada de la moneda local hacia divisas internacionales. Fue
entonces, que la inflacion se disparo, provocando el colapso de las finanzas publicas y una caida
sistematica del poder adquisitivo del salario, el tipo de cambio nominal se devalu6 sucesivamen-
te y se generd un profundo debilitamiento de las instituciones publicas, todo ello en medio de
un malestar social proximo al caos. En ese cuadro de situacién, Menem, una vez asumida la
presidencia abandond el discurso por el cual habia llegado al cargo y propuso una reforma del
Estado junto con un programa de estabilizacion en el marco del llamado Consenso de Washing-
tor®.

Las principales medidas tomadas en el marco de la reforma se caracterizaron por utili-
zar la politica cambiaria como ancla inflacionaria, mediante un tipo de cambio fijo y convertible

que comprometio la competitividad externa, ya que el tipo de cambio real (pesos/dolares esta-

& Willamson J. (1990).



dounidenses) se ubicé en niveles minimos histéricos’. En materia de comercio exterior, se pro-
dujo una fuerte y rapida apertura mediante la eliminacion de las barreras cuantitativas (arance-
larias) y cualitativas (eliminacion de permisos de importacién) en las importaciones y la elimina-
cién de los regimenes de promocion industrial y de incentivos a las exportaciones. Se realizd
una fuerte desregulacion en los movimientos de capitales internacionales, levantandose todas
las restricciones cuantitativas y cualitativas. Desde el punto de vista de las funciones del Estado,
se implementd un profundo proceso de privatizacion y un retroceso de la inversion y el gasto
publico. Asimismo, el Gobierno, basado en las doctrinas ortodoxas de la economia fuertemente
sustentadas en la oferta, propicid mejorar esta Ultima a través de procesos de flexibilizacion

laboral, desregulacion de los mercados y acceso facil al financiamiento.

Las medidas antes mencionadas definieron un marco institucional especifico para el
periodo de Convertibilidad, el cual dio lugar a una dindmica propia, particular, cuyos limites y

condicionantes se analizaran a través de la evolucién de la tasa general de ganancia (TGG,).

Durante la Convertibilidad, es posible apreciar dos etapas marcadamente diferenciadas.
La primera representa el auge de la Convertibilidad (1991-1997) y se corresponde con una
tendencia creciente de la TGG,, en donde se produce un crecimiento acumulado del 27,6 % en
la TGG,, hasta el afio 1997, afio que muestra el nivel mas alto de todo el periodo. La segunda
etapa (1998-2001) se la puede identificar como la del ocaso de la Convertibilidad y esta

caracterizada por una marcada tendencia a la baja en la TGG;,.

En el periodo de auge (1991-1997), al analizar la evolucion de los determinantes
estructurales de la TGG, se observa que la relacion producto neto-capital (YN/K) se presenta en
forma de ciclos sin mostrar una tendencia marcada, mientras que la cuota de ganancia presenta
una marcada tendencia a crecer, de manera que queda claro que el principal factor explicativo
del incremento de la TGG,, durante dicho periodo fue producto del incremento en la cuota de
ganancia, que dicho de otra manera equivale a decir que fue fruto de un retroceso de la

participacion del salario en el producto neto (Grafico 2).

7 Hopenhayn B., Schaverzer J. Y Finkelstein H. (2002), p 1.
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Grafico 2: Determinantes Estructurales de la TGG : 1991-2001
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Fuente: Elaboracién propia en base a informacién del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafia y
Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.

A los efectos de ver la magnitud de lo planteado, y dado que el ingreso neto (YN) se

reparte en su totalidad entre Beneficios -incluido los impuestos y netos de amortizacion- (B) y la

masa salarial (W), es posible calcular la tasa de explotacion como la relacion existente entre

ambos componentes, tal que quede definida como (B/W)®. En el Gréfico 3 se ve claramente

que durante el auge de la Convertibilidad, la tasa de explotacion se presentd con un marcado

crecimiento. Si bien hacia el ano 1992 la tasa de explotacién se reduce por una incipiente

recuperacion del salario por el freno que se produjo en la inflacion, luego de dicho afio el

crecimiento de la tasa de explotacion es pronunciado, alcanzando un incremento del 40% en el
periodo 1992-1997.
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Grafico 3: Tasa de Explotacion (B/W): 1991-2001
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafa y
Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.

® La tasa de explotacion es similar al concepto de tasa de plusvalia desarrollado por Marx. Su diferencia radica en que

Marx definid a la tasa de plusvalia como una relacion entre magnitudes que estan definidas en términos de valor, que

es una categoria abstracta, mientras que en el presente trabajo se definié la relacién en términos de relaciones entre

magnitudes que estan definidas en términos de unidades monetarias, que son categorias concretas.
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Dicho crecimiento fue producto de dos factores importantes, el primero es la
reconversion tecnoldgica que se produjo durante el primer periodo, que incididé en incrementos
de la productividad anual por empleado (Grafico 4). El segundo es que esta reconversion
tecnologica se expresd en incrementos de la cantidad de desempleados (mayor ejército
industrial de reserva), que debilitd la capacidad de negociacion sobre el reparto del ingreso por
parte de los que perciben salarios, de manera que no soélo el producto de la mayor
productividad fue a parar a los beneficios, sino que también una parte de lo que anteriormente

percibian los trabajadores.

Grafico 4: Productividad Anual por Ocupado (YN/L)
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafa y Kennedy D.
(2008) actualizado al 2010.
* Deflactado por el indice de precios implicitos del PIB, publicado por el INEDEC.

La reconversion tecnoldgica antes aludida tuvo lugar por dos aspectos principales. En
primer lugar estuvo fuertemente relacionada a la reconversion de aquellos sectores no
transables, vinculados a la privatizacion y/o concesion de los servicios publicos, tales como las
empresas de telefonia, agua, electricidad, ferrocarriles y terminales portuarias, entre muchas
otras. Por otro lado, también esto vinculada a un caracter defensivo de aquellos sectores
transables que pudieron hacer frente a la competencia externa en un contexto general de
pérdida de competitividad, producto de la fuerte apreciacion del tipo de cambio real, apertura

comercial, eliminacion de subsidios y reduccion de los aranceles a la importacion.

Cabe aclarar que las empresas privatizadas y/o concesionadas atravesaron en la década
anterior a la Convertibilidad un fuerte proceso de desinversion, habida cuenta las dificultades
financieras que atraveso el sector publico en el marco de lo que se denomind el problema de la
deuda externa y la sumision del gobierno a los dictados del capital financiero internacional, que
implicd generar fuertes excedentes econdémicos para vincularlos al capital financiero
internacional mediante el pago de los servicios de la deuda externa, todo ello, en desmedro de

la inversidn publica y la consecuente obsolescencia de la capacidad instalada de las empresas
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del Estado, entre muchos otros aspectos.

La reconversion productiva implico que entre los afios 1991-1997 se produzca un
incremento de la productividad anual por empleado (YN/L) del orden del 34,5%, pasando de
$13.813 anuales en el afio 1991 a $18.617 hacia el afio 1998, ambas magnitudes medidas a

precios constantes de 1993 (Grafico 4).

Al mismo tiempo, el costo salarial real present6 una evolucion dispar (Grafico 5). Hasta el
afio 1994 fue incrementandose, producto de la mejora relativa que se produjo en el salario real
un contexto de fuerte reduccion de la inflacion. Luego de dicho afio, el costo salarial se estanca,
presentando cierto movimiento oscilatorio y pro-ciclico con respecto el nivel de actividad
econdmica. De esta forma, la mayor productividad por ocupado y la no correspondencia con

una elevacion del costo salarial real, repercutiéo en mayores niveles de beneficios.

Asimismo, se destaca que en el periodo se produjo practicamente un estancamiento (en
algunos afios retroceso) en el numero absoluto de empleados, aun bajo contextos de
crecimiento del producto. La magnitud y consecuencias de ellos debe ponerse en un contexto
de crecimiento de la poblacion e incremento de la poblacion econdmicamente activa, que dio
lugar a un profundo proceso de desempleo tecnologico y estructural, de manera que la forma
especifica de acumulacion del capital que se llevd a cabo durante la Convertibilidad fue
generadora, al mismo tiempo, de una creciente e intensa expansion del ejército de reserva
laboral, con todo lo que ello implica en términos de condiciones de vida, marginacion y

polarizacion de la sociedad.

Grafico 5: Indice de Salario Real (wr)*, Ingreso Neto Real (YNr)* y
Ocupados (L) - ba§§61991 =100 -
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafa y Kennedy D.
(2008) actualizado al 2010.
* Deflactado por el indice de precios implicitos del PIB, publicado por el INEDEC.

Resumiendo, la etapa de auge de la Convertibilidad (1991-1997) que se presenta con una
tendencia creciente de la TGG,, estd asociada principalmente a incrementos en la tasa de

explotacion. Esta ultima fue propiciada por una importante reconversion tecnoldgica, que si bien
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provocd incrementos del producto por trabajador, también produjo una fuerte expansion del
ejército de reserva laboral a partir del denominado desempleo tecnoldgico. La proliferacion de la
desocupacion incidid en el estancamiento del costo salarial en tiempos que la productividad se
incrementd sustancialmente, provocando asi una caida relativa de la masa salarial total y un
incremento de la cuota de beneficios. La contrapartida social de esta forma de acumulacion del
capital es la redundancia del empleo, la proliferacién de pobreza y la marginacién social de una
importante parte de la poblacion.

Hacia 1997 finaliza el ciclo ascendente de la TGG,, para luego comenzar su declive hasta
desembocar en la fuerte crisis del modelo hacia fines del 2001. Dicha evolucién muestra que las
dificultades del modelo no radican en cuestiones subjetivas y/o externas al proceso econémico,

sino que son producto de las dificultades de realizacion que el propio modelo posee.

También se resalta que el descenso de la TGG,, se presentd con anterioridad a las
dificultades que se produjeron en el nivel de produccién y en la demanda efectiva, ya que estas
Ultimas siguieron su tendencia ascendente hasta el afio 1998, en donde la produccion real se
incrementd aproximadamente un 4% vy la inversion real llegd a su nivel maximo del periodo,

tanto en términos absolutos como en términos de la participacion en el PIB (21,1%).

Estos datos permiten evidenciar la importancia de las condiciones objetivas de realizacién
del capital, en contraposicion a las posiciones subjetivas keynesianas vinculadas al estado de los
animal spirits, en donde la dinamica de la inversién depende del estado psicoldgico y subjetivo
de los empresarios y no de las condiciones de realizacion del capital. También permite
evidenciar el limite que posee el llamado efecto acelerador de la inversion, entendido como un
mecanismo que se refuerza a si mismo, capaz de generar mecanismos de crecimiento con

causacion acumulativa sin importar lo que sucede con la tasa general de ganancia®.

El rezago de la evolucion de la produccion y la inversion con respecto a las dificultades de
realizacion del capital, puede comprendérselo en base a la distincion kaleckiana entre las
decisiones de inversion y la inversion misma, en donde 'las decisiones de tal naturaleza
efectuadas en un periodo de tiempo, determinadas por ciertos factores que operan durante el

periodo, son seguidas con cierto rezago por la inversion misma”(Kalecki M., 1956, pp. 97).

Hacia el afio 1998, mientras la caida de la TGG,, no tuvo su impacto en la merma de la
acumulacion, la masa de beneficios se expandid. Pero en cuanto la inversion se acomodo a las
nuevas condiciones objetivas de valorizacion del capital, las dificultades no sélo se presentaron

en la TGGn, sino también en la expansién de la masa de beneficios'’. De esta manera, la

% Al respecto, si bien no se niega la existencia del mecanismo de causacién acumulativa del efecto acelerador, se resalta

que el limite del mismo esta dado a partir de las condiciones de realizacién del capital.

0siguiendo a Kalecki, las ganancias en un periodo estan dadas por la inversion, el consumo de los capitalistas, el déficit

publico y el excedente neto de exportacion. (Kalecki M., 1956. Capitulo III: Determinantes de las ganancias, pp. 47-54).
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Convertibilidad mostrd sus limites estrechos a partir de su propia dinamica de acumulacion.
Situacion que puede enmarcarsela dentro de la interpretacion de Henryk Grossmann (1979)
referente a las crisis de realizacion, en donde la propia dinamica de acumulacion lleva a una

imposibilidad de expandir la masa de plusvalor.

Como puede verse, con posterioridad a 1998 la acumulacidon mermo y se produjo una
relentizacion en la productividad del trabajo (YN/L), todo ello a partir del freno en Ila
reconversion productiva y por el efecto inverso del llamado coeficiente de Verdoorn'!, que al

desacelerase la inversion, la productividad laboral se estanca'®.

Grafico 6: Beneficios Netos (a precios contantes de 1993)
160000 7 153.432
147.282
1000 142.034 153.520 143.223
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafa y Kennedy D.
(2008) actualizado al 2010.
* Deflactado por el indice de precios implicitos del PIB, publicado por el INEDEC.

La imposibilidad por parte del capital de extender los beneficios a partir de los
incrementos en la productividad laboral, potencié la contradiccion principal del modo de
produccion, acentuando la disputa de la distribucion del producto social entre salarios y
beneficios, lo que Grossmann denomind batalla de supervivencia®, que en un contexto de
debilidad de las posiciones de los trabajadores, tanto por la fuerte desocupacion, como por el

debilitamiento de las estructuras gremiales y/o la cooptacién de sus clpulas'®, condujo a una

Por tal, una caida de la inversion produce una caida en la misma magnitud en la ganancia.

1 Verdoorn establecid la existencia de una robusta relacién de causalidad positiva entre el crecimiento del producto y el
crecimiento de la productividad en el sector manufacturero como resultado de rendimientos crecientes a escala, tanto

estaticos, como dinamicos (Verdoorm, 1949).

12 Este hipétesis es contraria a la planteada por Duménil y Lévy (Duménil G. y Lévy D 2007, pp. 56), quienes plantean
que el progreso tecnoldgico lento produce caidas en la tasa de ganancia, que a su vez genera una menor acumulacion y

empleo. Dichos autores no explican por qué un crecimiento “/ento”, y no una caida, conduce a una caida en la TGG.
3 Grossmann Henryk (1979)

“Sobre la cooptacién de las clpulas sindicales, véase Basualdo, E. (2011) y el concepto del transformacionismo
argentino.
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caida del costo salarial (luego de haber tenido un breve repunte entre 1997 y 1998) y una

mayor presion hacia la flexibilizacién laboral®.

El retroceso en las condiciones laborales y la caida del costo salarial no fue suficiente
para evitar la caida en la TGG,, debido a que en el periodo 1999-2001 también se produjo una
caida en la relacion ingreso neto-capital. Pero esta Ultima caida también es explicable por la
propia dinamica del sistema, ya que una merma en la actividad econdmica posee mayor

incidencia sobre el cambio en ingreso neto (YN) que en el stock del capital (K).

La crisis del modelo da acumulacion del periodo de la Convertibilidad solo fue cuestion de
tiempo, habida cuenta los inconvenientes que se presentaron sobre la realizacion de las
ganancias. Crisis que se presentd con toda su fuerza hacia finales del afo 2001 - y durante todo

el 2002- con importantes consecuencias econdmicas, politicas, sociales e institucionales.

II1.2 - Crisis, Tipo de Cambio y TGG,, (2001-2002)

A partir de la fuerte crisis que se desatd en Argentina hacia fines del 2001, se adoptaron
diferentes medidas que ejercieron un fuerte impacto sobre el futuro comportamiento de la

economia, en tanto que afectaron a la dinamica y acumulacion del sistema.

Unas de las medidas principales que se tomaron fue la declaracion de default por parte
del Estado Nacional, el abandono de la Ley de la convertibilidad de la moneda (vigente desde el
1 de abril de 1991); una fuerte devaluacion del peso argentino, la pesificacion asimétrica, el
congelamiento de las tarifas de los servicios publicos y la imposicion de aranceles a la

exportacion.

En este trabajo, resulta de sumo interés abordar la cuestion de cémo afecta la
devaluacion real de la moneda en la TGG,,, dado que la mayoria de los analisis realizados sobre
el tema suelen presentar falencias en sus tratamientos tedricos, aspecto que lleva tanto a
explicaciones errdneas sobre lo acontecido en la economia argentina, como también a calculos

gue no se corresponden con lo que efectivamente ocurrié en la evolucion de la TGGy,.

Especificamente hablando, los autores que analizan en Argentina los efectos que generan
las modificaciones del tipo de cambio sobre la tasa de ganancia, consideran que existe una
relacién directa entre el tipo de cambio real (medida como relacion de unidades de moneda

local por unidad de moneda extranjera) y la TGG,,.

La hipdtesis que suele sostenerse es que la devaluacion real de la moneda produce una

15 No debe olvidarse la presion que existié en este periodo, que culmind en el afio 2000 con la aprobacion de la llamada
"Ley Banelco”, que fue objeto de un fuerte escandalo y denuncias judiciales por la existencia del pago de sobornos a

senadores para lograr que se sancione la Ley.
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transferencia de ingresos del trabajador al capitalista, que en términos de las categorias
analiticas del analisis marxista, implica que se genera un incremento en la tasa de plusvalia
(P/V). Si bien aqui no se contradice dicha hipdtesis, se resalta que la tasa de ganancia no sélo
depende de la tasa de plusvalia, también depende de la composicion organica del capital y la

velocidad de circulacion del capital.

La mayor parte de los autores que abordaron este tema y que utilizan la teoria del valor
del trabajo, consideran implicita o explicitamente que la devaluacion no posee efectos en el
plano de los valores, pero si en la forma de como se distribuyen los mismos, incrementando la

plusvalia en detrimento del valor de la fuerza de trabajo.

Pero si no existe alteracion alguna en el plano de los valores cuando se produce una
devaluacion real, écomo puede explicarse que ante la existencia de una devaluacion real se
produzca una alteracion de los precios relativos? No faltan quienes al llegar a este punto tratan
el problema considerando que el abaratamiento del salario real (caida del valor de la fuerza de
trabajo) es lo que produce la caida de los precios internos en término de los precios
internacionales. Pero al hacer esto no se dan cuenta que estan abandonando la teoria del valor

trabajo para sustituirla por la teoria del valor de los costos de produccion.

Contrariamente a dicha interpretacion, puede sostenerse la hipdtesis planteada por
Astarita Rolando (2010) referente a que una devaluacion real de la moneda implica una
desvalorizacion del trabajo interno, de manera que la devaluacion si posee incidencia en la
TGG,,, no sélo por el cambio que pueda llegar a producirse en la tasa de plusvalia (p/v)®, sino

también por el cambio que se pueda producir en la composicion organica del capital.

En economias subdesarrolladas como en Argentina, donde una importante proporcién de
los medios de produccidon procede del exterior, la devaluacion real de la moneda produce un
incremento en la composicion organica del capital, dado que el trabajo interno es generador de
una cuantia menor de valor. Este aspecto, definido en el plano de los valores, puede apreciarse

en forma concreta a través del incremento del precio relativo de los bienes externos.

Como la tasa general de ganancia depende en forma directa de la tasa de plusvalia y en
forma inversa de la composicion organica del capital, es evidente que a priori no puede saberse
el efecto que tendra en la TGG una devaluacion de la moneda. ¢Podria ser mayor el efecto que
provoca el incremento en la composicion organica del capital del que genera el aumento en la
tasa de plusvalia? Marx fue muy claro en el Capitulo XIII del Libro III de El Capital, cuando

desarroll6 la tendencia decreciente de la tasa de ganancia. Incrementos sucesivos y contantes

16 E| efecto que produce una devaluacién en la tasa de plusvalia depende de cémo evolucione la distribucién del valor
generado. Lucha que se da a través de las variaciones de precios y que confluyen en la determinacién del salario real.
Por lo general, esta evolucion de precios termina definiendo también el efecto total de la desvalorizacion de los trabajos

internos respecto los trabajos internacionales, ya que define también la relacion real de precios relativos.
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en la composicién organica del capital necesitan incrementos sucesivos e incrementales en la
tasa de plusvalia. Si la devaluacion produce incrementos en la composicidén organica del capital,
entonces es plausible que sean necesarios fuertes y marcados incrementos en la tasa de
plusvalia para que la tasa de ganancia se mantenga. El efecto total sobre la tasa de ganancia
dependera entonces de la magnitud del cambio de ambos factores y de los valores iniciales de

donde se parte.

En base a los datos analizados y contrariamente a lo que sostienen el resto de los autores
que trataron el tema, puede verse que la TGG,, se desplomd luego de la fuerte devaluacion de
la moneda de finales del afio 2001 e inicios del 2002. La magnitud de cambio no fue nada des-
defiable, ya que el indice paso6 de 115,4 en el afio 2001 a 96,9 en el 2002, es decir, la devalua-
cion provocd una caida del orden del 16%. Esta caida estad fuertemente influida por la caida en
la relacion producto neto-capital (YN/K), que entre el afio 2001 y 2002 se redujo aproximada-
mente un 25%, pasando del 0,386 en el afio 2001 a 0,288 en el afio 2002.

El efecto del cambio en la composicion organica del capital sobre la TGG,, en momentos
de fuertes devaluaciones, solo puede apreciarse si se calcula la misma sobre la base de series a
precios corrientes, planteo que se ha defendido junto con Aristimufio Francisco en las V JEC del
afio pasado®’.

Cuadro II: Datos relevantes para el calculo de la TGG

(relaciones sobre series valuadas a precios corrientes)

W (Costo Cuota de Cuota de ,
= Indice TGG
Afo YN/K Salarial L Salario Ganancia
(1991=100)
Anual) (W/YN) (B/YN)
2001 0,386 7.208 13.174.561 39.4% 60.6% 1154
2002 0,288 6.774 12.397.439 31.8% 68.2% 97,0

Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC: ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y
Grana y Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.

En contraposicion al planteo esbozado aqui, el resto de las estimaciones existentes de la
TGG se han realizado sobre la base de series valuadas a precios contantes, por tal, han omitido
cuantificar el efecto que produce la devaluacién de la moneda sobre la composicion del capital.
Las diferencias no son menores. A saber, mientras aqui se arriba que en el afio 2002 la TGG,,
cayo el 16%, Manzanelli Pablo, que estimé la TGG,, con series a precios contantes, arribd a que

la misma se incrementd un 113% (Manzanelli Pablo, 2012, pp. 7)%. Es evidente que esta dife-

17 Lanza Mariano y Aristimufio Francisco (2012).

8 Como ya se remarco, esta diferencia se debe a que el célculo de la TGG con series a precios constantes, sdlo
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rencia modifica sustancialmente las concepciones sobre lo acontecido en la economia argenti-

na'’.

Por lo dicho hasta aqui, claro esta que no implica que el costo de la crisis no haya recaido
en el sector de los trabajadores a partir de la caida del salario real y la fuerte transferencia de
ingresos que se produjo en la participacion del ingreso. En el cuadro siguiente puede apreciarse
que la participacion de los beneficios en el ingreso se incrementd un 7% (caida de la cuota de
salarios), pasando del 60,6% al 68,2%. Lo que se pretende resaltar es que esta fuerte
transferencia de ingresos hacia el capital, y en detrimento del trabajo, no fue suficiente para

compensar la caida de la TGG,, producida por el encarecimiento de los bienes de capital®.

IIL.3 - Post-Convertibilidad (2002/3-2010)

Durante este periodo fue ganando terreno la utilizacion de herramientas de politicas de
corte keynesiano para incentivar la produccion y el empleo, asimilables a las politicas que pre-

dominaron durante la posguerra. Las principales medidas tomadas han sido de diversa indole.

El tipo de cambio fue utilizado como un instrumento de intervencidn sobre los precios
relativos, manteniéndose por encima del de paridad del poder adquisitivo (PPA) y permitiendo
establecer relaciones de equivalencia entre el entramado industrial interno respecto los valores
internacionales, habida cuenta las diferencias de productividades existentes entre el sector in-
dustrial interno y la de los paises que poseen un mayor grado de desarrollo de las fuerzas pro-
ductivas (Astarita R., 2010).

Paulatinamente se recuperé el control de la politica monetaria al liberarse de la restric-
cién impuesta por Ley de la convertibilidad de la moneda, aunque cabe aclarar, convalidando

también las presiones inflacionarias que el capital impone en su pugna por la distribucion.

contempla el efecto que se genera en la cuota de beneficios (B/YN), pero omite el efecto que se produce en la relacién

producto neto-capital (YN/K).

19 A mi entender, la recurrencia a estimar la TGG a partir de series valuadas a precios constantes, surge de extrapolar la
metodologia disefiada para estimar la TGG en economias como Estados Unidos, Alemania y Francia, que son paises
productores de medios de produccién y que no presentan fuertes modificaciones en el tipo de cambio real. Pero ni bien
estas caracteristicas no se presentan, la TGG estimada a partir de series a valores constantes puede diferir en forma

sustancial respecto la verdadera TGG, que es a los precios que efectivamente se realizan las transacciones.

2 Debe tenerse en cuenta que la TGG, se refiere al total de la economia. Ahora bien, ello no implica que no existan
sectores que al producirse una devaluacion real de la moneda mejoren su rentabilidad, tal como es el caso de los
sectores productores de bienes exportables y cuyos valores estan determinados en el plano internacional. Ahora bien,
en el periodo de la Post-Convertibilidad, las exportaciones, en promedio, no superan el 24% del PBI, lo que implica que

el restante 76% de la produccion no se corresponde con dichos sectores.
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En materia de comercio exterior, se destaca la imposicion de aranceles a la exportacion
en sectores tradicionales, dados los elevados precios internacionales y la devaluacion de la mo-
neda. Esta politica es asimilable a lo que Diamand sugeria: la imposicién de tipos de cambios
diferenciales ante las distintas productividades que se manifiestan en el sector productivo (Dia-
mand, 1972). Se establecieron encajes ampliados para los ingresos de capitales, lo cual dismi-
nuye el flujo de ingreso de capitales especulativos y disminuye las probabilidades de descalce

externo ante movimientos especulativos.

Disminuy6 la deuda publica, mediante su reconversion -quita mediante- y una politica
de cancelacion de deuda con las reservas acumuladas provenientes principalmente de los supe-
ravits del comercio exterior. Se reconvirtid el régimen de jubilacién, pasando desde el sistema
de capitalizacion al de reparto mediante el traspaso al Gobierno Nacional (ANSES) de los recur-
sos que manejaba el sistema financiero a través de las AFJP. La merma de la carga de la deuda
publica, junto con la mayor recaudacion gracias a los aranceles a las exportaciones, ANSES vy la
reactivacion de la economia, permitid al Gobierno Nacional disponer de fondos para destinar a

otros usos, tales como la inversion publica y el gasto social.

En materia de empleo, se restablecieron las paritarias y el consejo del salario minimo.
Se instrumentaron medidas que apuntaron a engrosar la red de seguridad social de la economia
—como la asignacion universal por hijo, la puesta en valor de las retribuciones a jubilados y una
ampliacion significativa de la base de beneficiarios del sistema de jubilaciones. Aspectos que
desde el punto de vista de las visiones keynesianas contribuyen a estabilizar la demanda y ase-

gurar los horizontes de planeamiento de las empresas orientadas al mercado interno.

Como continuidad con el periodo de Convertibilidad, se sigue presentando un elevado
grado de extranjerizacion de la economia (el cual se profundiza) y se mantienen las mismas

formas institucionales de regulacion del sector financiero interno.

Ahora bien, luego de la profunda crisis por la que atravesd la Argentina, hacia el afio
2003 comenzod a producirse una relativa reactivacion, producto tanto de un incipiente proceso
de sustitucion de importaciones, como por el impulso que tuvieron las exportaciones, habida
cuenta el elevado precio internacional de los productos primarios (y sus derivados) que
Argentina exporta.

En conjunto con el repunte de la actividad econdmica, también se aprecié un incremento
del 16% en la TGG,, pasando el indice de 96,97 a 112,55 en el afio 2003 (Grafico 7). Ello se
debid al movimiento de los dos factores estructurales que determinan la misma, es decir, a la
elevacion de la relacion producto neto-capital (YN/K) y al incremento de la cuota de beneficios
(B/YN).
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Graéfico 7: Indice de la TGG,, en la Post-Convertibilidad
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Fuente: Elaboracién propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafia y Kennedy D.
(2008) actualizado al 2010.

Por un lado, se produjo un incremento en la tasa de explotacién (B/W), que luego del
fuerte incremento que tuvo a partir de la devaluacion real, siguié incrementandose durante el
2003, alcanzando ese mismo afio un valor de 2,44, que es el valor maximo de todo el periodo
analizado. Es decir, la reactivacion estuvo vinculada a una expansion del producto sin derrame
hacia los salarios. En términos reales, los beneficios se incrementaron un 15% mientras que la

masa de salarios crecid solo un 1%.

Grafico 8: Evolucion de los Beneficios Netos *
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacién del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Graina y Kennedy
D. (2008) actualizado al 2010.
* Deflactado por el indice de precios implicitos del PIB, publicado por el INEDEC.

Por otro lado, durante el afio 2003 se produjo un baja en la cotizacién del tipo de cambio,
que implicd un incremento en la relacion YN/K. El tipo de cambio nominal llegé a 3,6 $/U$S
hacia junio de 2002, pero luego retrocedié para ubicarse en 2,77 $/U$S en mayo del ano
siguiente.
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Grafico 9: Tasa de Explotacion (B/W)
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafia y
Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.

Ahora bien, tal como puede verse en el Grafico 7, la tendencia creciente de la TGG,, se
mantiene para todo el periodo de la Port-Convertibilidad, salvo para el afio 2009. Esto Ultimo

producto tanto de la crisis internacional, como por tensiones en el interior de la economia.

El rasgo distintivo de esta tendencia creciente es que con posterioridad al afio 2003 dicha
tendencia no estuvo sustentada en mayores niveles de explotacion. De hecho, se produce una
relativa reduccion de la tasa de explotacion, que al finalizar el periodo se mantiene cercano a
1,72 (Gréfico 8)*. En este caso, la masa salarial crecid, tanto por incrementos en los salarios
reales, como también por incrementos en el nimero de empleados. Asimismo, resulta llamativo
gue el proceso inflacionario se presente con mayor intensidad hacia el afo 2008, dando indicios
de que los incrementos nominales del salario conseguidos a partir de las negociaciones
colectivas, tienden a ser neutralizadas por parte del capital mediante incrementos en los

precios?.

Por lo visto, queda claro entonces que el factor que incidid sobre el crecimiento de la
TGG, con posterioridad al afio 2003 es el incremento en la relacion producto neto-capital

(YN/K). Esto ultimo es debido a dos aspectos principales.

El primero se debe a que durante los primeros afios de la reactivacion econdmica se

produjo a partir de la incorporacion del empleo, sin una fuerte expansion de la capacidad

2! Sj bien dicho valor es relativamente bajo en comparacién a los valores medios del periodo de la Post-Convertibilidad,
que se ubican en 2,10, se destaca que estda muy por encima del valor medio del periodo de la Convertibilidad, que es
del 1,65. Es decir, si bien la tasa de explotacion durante la Post-convertibilidad sigue siendo alta con respecto a la tasa
de explotacién media de la Convertibilidad, luego del afio 2003, no se aprecia que la evolucién creciente de la TGGn

esté sostenida sobre la base de tasas de explotacién crecientes.

22 En este periodo, aun manteniendo una fuerte incorporacién de trabajadores al sistema a partir del dinamismo de la
economia y la fuerte acumulacién, la cuota de salarios (W/YN) no fue muy sensible a dichas cambios. De hecho, el nivel
medio de la Convertibilidad (1991-2001) es del 41,5%, mientras que el nivel medio de la Post-Convertibilidad (2002-
2010) es del 32,4%, con un “maximo” hacia el afio 2009 del 36,9%.
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instalada dada el bajo nivel de utilizacion de la capacidad productiva.

En segundo lugar, se debid a que una vez que la capacidad productiva fue utilizada, se
produjo un fuerte proceso de acumulacién que tendid a acelerar la produccion y el dinamismo,
lo que repercutié via el coeficiente de Verdoorn en una expansion mayor de la productividad

laboral que la que se produjo en la expansion de los medios de produccién®.

Grafico 10: Indices de Costo Salarial Real (wr)*, Ingreso Neto

Real (YNr)* y Ocupados (L) - Base 1991 = 100 - 183
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Fuente: Elaboracion propia en base a informacién del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafia
y Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.
* Deflactado por el indice de precios implicitos del PIB, publicado por el INEDEC.

Grafico 11: Productividad Anual por Ocupado (YN/L)
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Fuente: Elaboracién propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Grafia
y Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.
* Deflactado por el indice de precios implicitos del PIB, publicado por el INEDEC.

Durante el afo 2009, la TGG,, cae, producto tanto de la crisis internacional, como por
tensiones en el interior de la economia. Pero al afio siguiente vuelve a presentar un incremento,
con lo cual, hasta el afo donde llegan las estimaciones no es posible evidenciar si la caida del
2009 es parte de un comportamiento de corto plazo, vinculado a problemas puntuales de

realizacion, o un punto de inflexion de la propia dindmica de acumulacion del modelo.

2 Un rasgo de distincion respecto del periodo de la Convertibilidad es que el incremento en la productividad laboral en

la Post-Convertibilidad no se da a partir de caidas del nivel del empleo.
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IV- Conclusiones

Este trabajo fue realizado con la clara intencion de aportar a la discusion acerca de la
estimacion de la tasa general de ganancia en Argentina y las consecuencias que la misma tiene
en el proceso de acumulacion. Tema que, a pesar de su importancia fue muy poco abordado a

la fecha.

Se busco brindar una alternativa que permitiera medir la tasa general de ganancia en
términos de valores monetarios, pero proponiendo realizar las estimaciones sobre la base de
series calculadas a los precios corrientes que se efectlan las transacciones, ya que es a estos

precios la forma en que se realiza la TGG,.

El movimiento de la TGG,, medida en valores corrientes, difiere considerablemente de las
estimaciones realizadas sobre la base de series valuadas a precios constantes, ya que esta
Ultima omite los efectos que produce en la rentabilidad la variacion de precios relativos. Dicha
omision, parece derivar de la extrapolacion de mecanismos disefiados para analizar la TGG en
economias donde no se producen fuertes alteraciones del tipo de cambio y son productoras de

sus medios de produccion.

Pero ni bien estas caracteristicas estan ausentes, se hace imperioso calcular la TGG,
sobre la base de precios corrientes, de lo contrario, se puede arribar a conclusiones erroneas
sobre lo acontecido en la economia. Las diferencias no se refieren sélo a cuestiones de nivel,
sino también a la direccion del cambio. Esto Ultimo aspecto tiene consecuencias especialmente
significativas a la hora de interpretar el efecto de la mega-devaluacion producida a inicios del
2002 sobre la TGG;,.

Por otro lado, las estimaciones de la TGG,, permitieron evidenciar que durante la
convertibilidad existieron dos periodos bien diferenciados, el de auge y el del ocaso. En el de
auge se observa un incremento en la TGG,, producto de una reconversion productiva que
conllevd a fuertes incrementos en la productividad laboral. La reconversion tecnoldgica generd
también redundancia laboral y un freno en el costo salarial real, produciéndose a consecuencia

fuertes incrementos en la tasa de explotacion.

A partir de 1997, la TGG,, muestra su declive y se empiezan a evidenciar inconvenientes
en la realizacion. Esta tension se anticipa a la evolucion de la actividad econdmica y a la caida
de la demanda efectiva, mostrando la importancia que representa las condiciones objetivas de

realizacion del capital.

Una vez que la inversidon se acomodd a estas nuevas condiciones, se produjo la
imposibilidad de expansion de la masa de beneficios, que en el sentido de Grossmann, derivd

en una batalla de supervivencia hasta desembocar en la ruptura del modo de acumulacion.

Producida la crisis y obligado el gobierno a devaluar la moneda, la TGG,, tuvo una fuerte
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caida. Si bien en un contexto de fuerte desocupacion y desarticulacion del entramado
productivo se produjo un fuerte incremento en la tasa de explotacion, debe resaltarse que ello
no fue suficiente para compensar el efecto que produjo en la TGG,, la reduccién del producto
neto-capital (YN/K), habida cuenta el incremento relativo de los precios de los medios de

produccion.

Durante el periodo de la Post-Convertibilidad, la TGG,, muestra un crecimiento sostenido,
partiendo inicialmente de niveles bajos, producto de la fuerte crisis y la mega devaluacion del
2002, para luego alcanzar una TGG mayor a la del periodo de la Convertibilidad, sobre todo a

finales del periodo bajo estudio.

La acumulacion y el empleo en el periodo Post-Convertibilidad han seguido el sendero de
mejoras, marcado por las nuevas condiciones para la reproduccion del capital, las cuales se
aprecian en la tendencia creciente de la tasa de ganancia. Esto ultimo se produjo por el
incremento de la relacién producto neto-capital y una caida, en menor magnitud porcentual, de
la cuota de ganancia. Es de destacar que durante el periodo 2003-2010, el incremento de la
TGG,, no se produjo por incrementos en la tasa de explotacion (B/W), aspecto claramente

diferenciador respecto lo sucedido durante el periodo de la Convertibilidad.

Resta saber cuando se producira la inflexion en la TGG,, a partir de las tensiones que
generan las politicas de demanda de la Pors-Convertibilidad. Para aquellos defensores del
mecanismo virtuoso de la expansion de la demanda y el mercado interno, es entendible que se
muestren optimistas en tanto y en cuanto representa una situacion de un fuerte desarrollo de
las fuerzas productivas, en un contexto de mayor movilidad social, fuertes discusiones politicas
y disputas a una parte de aquellos sectores del capital que hasta hace un tiempo no era muy
esperable que se produzcan. Pero no debe perderse de vista que el mecanismo virtuoso antes
descrito tiende a chocar, tarde o temprano, con las condiciones objetivas de la valorizacién del

capital.

Claro estd que a partir de cambios cuantitativos pueden obtenerse cambios cualitativos
en materia de dinamica y logicas de acumulacion. Pero debe tenerse presente que son solo
éstos Ultimos los que permitirdn evadir la logica de la acumulacion del capital y sus

contradicciones.
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Anexo I: Metodologico y Fuentes

Aqui se propone desarrollar las fuentes y abordajes que fueron necesarios para estimar
los elementos presentados en la metodologia del calculo de la tasa general de ganancia sobre el

capital fijo a precios corrientes.

Se abordard cada elemento de la expresién de la tasa de ganancia presentada

anteriormente. Para ello, se recuerda dicha expresion:
TG, =G/K = (YN/K)*[1—w/(YN/L)] 8)

Dentro del primer término de la relacién tenemos el Ingreso Neto a precios corrientes
(YN) y el Stock de Capital Fijo a precios corrientes (K). Para el segundo, se utilizaron las bases
de datos DATABASE 3.0, elaboradas bajo el proyecto ARKLEMS + LAND del Instituto
Interdisciplinario de Economia Politica de Buenos Aires (IIEP BAIRES) de la Facultad de Ciencias
Econdmicas de la Universidad de Buenos Aires y del CONICET. Las estimaciones llegan hasta el

afo 2010, y este es el motivo por el cual nuestras estimaciones llegan hasta dicho afo.

Para estimar el Ingreso Neto (YN), ausente en el sistema de cuentas nacionales, se aplico
una metodologia sugerida por Manzanelli (2010). Dada la definicion del PIB y el YN presentes
en las relaciones (2) y (3), se resto al primero la amortizacion del capital para asi llegar al
segundo. Sin embargo la amortizacion es, a su vez, un dato faltante que se hizo necesario

estimarla.

Tomando las series del stock de capital se calculd la inversion neta de cada periodo
(INKer), la cual surge como la diferencia entre el stock de capital de un periodo con el
inmediatamente anterior. Claro que al tomar las series del Stock de Capital a precios corrientes
la diferencia no puede realizarse directamente, sino se estaria sobrevaluando dicha Inversion en
periodos de alta inflacion. Para sortear dicho inconveniente se optd por tomar la variacion del
Stock de Capital a precios constantes (INK.ns) Y multiplicarla por el indice de precios implicitos
del Stock de Capital, lo cual permite actualizar dicha variacion a precios de 1993 a los precios
del nuevo periodo.

INK ons = K(cons;t) - K(cons;t—l) 4 INK orr = INK ons * IPIg
Donde:
INK.n.s = variacion del stock de capital a precios constantes
K{eonst: vy = Stock de capital al final del periodo (t), a precios constantes
K(const: 1-1) = Stock de capital al final del periodo (t-1), a precios constantes
INK,,,» = variacion del stock de capital a precios corrientes
IPI, = indice de precios implicitos del stock de capital
La amortizacién se la calculd haciendo la diferencia entre la Inversidon Bruta Interna Fija a

precios corrientes (IBIF) y la Inversion Neta recién calculada (INKc), tomando las series de
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IBIF a valores corrientes publicadas por el INDEC para el periodo 1993-2010.
Am ory = IBIF oy — INK oy
donde:

Am..,, = amortizacion ajustada a valores corrientes
IBIF,,, = Inversion Bruta Interna Fija a precios de comprador a valores corrientes

Una vez alcanzada la amortizacion referente a cada periodo basta aplicar la definicion de

ingreso neto enunciada mas arriba.
YNcorr = PIBeory — Am = PIB orr — (IBIFCOTT - INKcorr) = PIB.oyr = IBIFeorr + INKcorr

Asi queda definido el primer término de la ecuacidon (8), que representa la relacion

producto neto-capital (YN/K).

En cuanto al segundo término de la ecuacién (8) que representa la participacion de los
beneficios en el ingreso neto generado (B/YN), tenemos el costo salarial anual por ocupado (w),

nuevamente el ingreso neto (YN) y la cantidad de ocupados durante el periodo considerado (L).
B/YN=[1-MST/YN)]=[1-(w=*L))/(¥N)]=[1-w/(YN/L)]
donde:

MST= masa salarial total anual a valores corrientes
B = Beneficios Netos anuales a valores corrientes (antes del pago de impuestos)

El costo salarial anual por empleado (w) resulta del cociente entre la masa salarial total
(MST) vy la cantidad total de empleados (L), ambas variables estimadas por Grana y Kennedy
(2008).

Las fuentes de las series que se utilizaron son:
* LaIBIFy el PIB,n, del INDEC.

* La serie del stock de capital a valores corrientes y constantes de DATABASE 3.0,
elaboradas bajo el proyecto ARKLEMS + LAND del Instituto Interdisciplinario de Economia
Politica de Buenos Aires (IIEP BAIRES) de la Facultad de Ciencias Econdémicas de la

Universidad de Buenos Aires y del CONICET (http://arklems.org/). Sobre dicha serie, no se

tomo el valor del stock de capital correspondiente a la valuacién de los recursos naturales.

«  Serie de PIB,, masa salarial total (MST) y cantidad de ocupados (L) se obtuvo de Grafia J.
M. y Kennedy D. (2008): Salario real, costo laboral y productividad. Argentina 1947-2006.
Documento de Trabajo N° 12, CEPED, UBA. Datos Actualizados al 2010.
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Anexo II: Series Estimadas

Cuadro A: Determinantes estructurales de la TGG

Cuota de .
Afio  YN/K Ganancia TGG Indice TGG
(1991=100)
(B/YN)

1991 0,359 0,565 0,202 100,000
1992 0,388 0,541 0,210 103,496
1993 0,391 0,545 0,213 105,147
1994 0,407 0,560 0,228 112,588
1995 0,380 0,584 0,222 109,573
1996 0,395 0,622 0,246 121,568
1997 0,415 0,622 0,258 127,564
1998 0,411 0,601 0,247 121,869
1999 0,388 0,593 0,230 113,686
2000 0,392 0,602 0,236 116,467
2001 0,386 0,606 0,234 115,387
2002 0,288 0,682 0,196 96,966
2003 0,321 0,709 0,228 112,553
2004 0,338 0,703 0,238 117,455
2005 0,360 0,698 0,251 124,099
2006 0,374 0,677 0,253 124,985
2007 0,395 0,675 0,267 131,704
2008 0,419 0,670 0,281 138,559
2009 0,401 0,631 0,253 125,051
2010 0,432 0,633 0,274 135,126

Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC: ARKLEMS + LAND
(Database 3.0) y Grana y Kennedy D. (2008) actualizado al 2010.
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Cuadro B: Determinantes estructurales de la Cuota de Ganancia

w (Costo

Afio Salarial YN/L Cuota de Sala- Cuota de Ga- Tasa ’de
Anual) rio (W/YN) nancia (B/YN) Explotacion
1991 4.894 0,011 0,435 0,565 1,297
1992 6.394 0,014 0,459 0,541 1,177
1993 7.304 0,016 0,455 0,545 1,196
1994 7.808 0,018 0,440 0,560 1,273
1995 7.651 0,018 0,416 0,584 1,401
1996 7.301 0,019 0,378 0,622 1,648
1997 7.411 0,020 0,378 0,622 1,647
1998 7.716 0,019 0,399 0,601 1,503
1999 7.458 0,018 0,407 0,593 1,455
2000 7.270 0,018 0,398 0,602 1,510
2001 7.208 0,018 0,394 0,606 1,535
2002 6.774 0,021 0,318 0,682 2,143
2003 7.109 0,024 0,291 0,709 2,442
2004 8.027 0,027 0,297 0,703 2,372
2005 9.500 0,031 0,302 0,698 2,310
2006 11.953 0,037 0,323 0,677 2,097
2007 14.911 0,046 0,325 0,675 2,079
2008 19.282 0,058 0,330 0,670 2,029
2009 23.257 0,063 0,369 0,631 1,714
2010 29.041 0,079 0,367 0,633 1,728

Fuente: Elaboracion propia en base a informacion del INDEC; ARKLEMS + LAND (Database 3.0) y Graria y Kennedy D.
(2008) actualizado al 2010.
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